QUADRUPLICANDO AS
VENDAS NA BLACK FRIDAY!

Participamos do nascimento da marca Light Chef, que chega aos seus 4 anos de
vida. Trata-se de um e-commerce de planejamento alimentar saudavel que se
destacou no mercado com o alto indice de satisfagéo.

DESAFIO:

A Black Friday € uma das datas mais importantes do calenddrio da marca.
Como meta, ficamos de dobrar as vendas sem afetar o ticket médio. Além disso, de organizar nosso
banco de dados com a preferéncia de Kits dos nossos clientes.

SOLUG,

Campanha de E-mail Marketing feita diretamente com nossa base de clientes: eles
respondiam qual Kit preferiam, e ganhavam 20% de desconto no periodo. Além disso,
buscamos também atingir novos clientes através do Facebook e Instagram
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